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Communiqué de presse

Kompass enrichit sa gamme Easybusiness 
avec l’intégration des données financières
Grâce au nouveau DVD Easybusiness Titane, les décideurs disposent désormais d’un outil plus complet pour mieux cibler les entreprises. 
Paris, le 21 octobre 2008 – Kompass, leader mondial de l’information d’entreprises, annonce la disponibilité de son DVD « Easybusiness Titane ». La nouveauté : en plus d’informations marketing complètes, cette nouvelle version s’enrichit de données financières pour plus de 200 000 entreprises françaises.

Résultant d’un partenariat avec Coface, actionnaire majoritaire de Kompass, Easybusiness Titane permet aux sociétés d’identifier à partir des ratios financiers de 200 000 entreprises françaises les prospects à fort potentiel, d’accéder à leurs actionnaires et filiales directes et enfin, de mettre en place des actions marketing et commerciales ciblées.

« Grâce à l’ajout de ratios financiers (endettement, rentabilité nette, chiffre d’affaires à l’export…), il est aujourd’hui plus facile de cibler des prospects par rapport à leur santé financière. Easybusiness Titane est un véritable outil d’aide à la prospection efficace. Grâce à Kompass, les entreprises ont maintenant les informations nécessaires pour identifier des clients plus intéressants et ainsi, s’assurer d’un retour sur investissement », déclare Olivier Villain, chef de produit Data chez Kompass. 
Les décideurs disposent d’une information qualifiée, accessible et actualisée (en ligne avec mises à jour via Internet à la demande, ou automatique à travers l’envoi de 2 versions annuelles du DVD). Grâce au module de cartographie, l’ensemble des utilisateurs (experts ou non experts en finance) pourront optimiser leur prospection BtoB en localisant les entreprises qui les intéressent et en traçant leur parcours commercial. 
A propos de Kompass :
Kompass, filiale de Coface, est le leader mondial de l’information d’entreprises. Le métier de Kompass repose sur 2 activités principales : la visibilité des entreprises, leurs marques, décideurs, produits et services… sur l’ensemble de ses supports multimédia, et la diffusion de ces informations pour des recherches clients et fournisseurs sous forme d’ abonnements Internet, Extranet, Dvd roms et fichiers de marketing direct…

www.kompass.com
A propos de Coface

Coface a pour mission de faciliter les échanges entre toutes les entreprises partout dans le monde. Pour cela, Coface offre à ses 130 000 clients quatre outils pour externaliser en tout ou partie la gestion, le financement et la protection de leur Poste clients : l’assurance-crédit, l’affacturage, la notation et l’information d’entreprise et la gestion de créances. Coface propose également, en France, la gestion des garanties publiques à l’exportation pour le compte de l’Etat. Grâce à un service de proximité de qualité et 7 000 collaborateurs répartis dans 65 pays, plus de 45% des 500 plus grands groupes mondiaux sont déjà clients de Coface.

Coface est filiale de Natixis dont les fonds propres (tier 1) s’élèvent à fin juin 2008 à 12,9 milliards d’euros.

www.coface.fr
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